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（R6.7.19作成） 

令和６年度 オールクレ・クレコレバイヤーズ商談会 開催要領 

 

１．趣 旨 

オールクレ・クレコレバイヤーズ商談会は、呉市内の支援機関・行政・金融機

関等が連携して行う呉地域最大規模の商談会です。 

広島県内や首都圏・関西圏等のバイヤーと直接かつ複数商談できる場を設ける

ことで、呉地域内の小規模事業者の新たな販路開拓や自社商品のブラッシュアッ

プに繋がる支援を行なうことを目的としています。 

併せて商談会前に、専門家による「事前セミナー」、「ブラッシュアップ相談会」

を開催し、商談会初心者でも安心して当日に臨めるよう、基礎知識の習得や、事

前に自社商品を見直す機会を設け、商談会における成約率の向上を目指します。 

 

２．主催・共催 

主催：呉広域商工会 

共催：呉市、呉商工会議所、（公財）くれ産業振興センター、 

中小企業家同友会呉部 

後援：㈱日本政策金融公庫呉支店、㈱広島銀行、㈱もみじ銀行、呉信用金庫、 

㈱SAメディアラボ（月刊くれえばん） 

 

３．対象事業者 

（１）出展者 

呉市内の小規模事業者（食品・飲料、雑貨など（２０者程度）） 

（２）バイヤー 

   首都圏、近畿圏、広島県内などのバイヤーを招聘 

 

４．事業内容 【参加費：無料】 

（１）事前セミナー（集合研修） 
  日 時：令和６年 ９月１３日（金）１４：００～１６：００   

場 所：呉市つばき会館４階 （呉市中央６丁目２－９） 

対象者：商談会出展者全員 

講 師：高原 英幸 氏（地域産品・小売支援コーディネーター） 

テーマ：FCPシート、食品表示・価格設定などの商談基礎知識、商談会ブー

スの効果的な展示方法等、バイヤー視点によるセミナーを予定。 

（２）ブラッシュアップ相談会（個別相談会） 
  日 時：令和６年１１月８日（金）９：３０～ １者５０分程度 

場 所：ＺＯＯＭ等でのオンライン面談 

対象者：商談会出展者の中から最大６者選定します。 

講 師：(株)ピカソル 代表取締役 小林 みどり 氏 

テーマ：自社商品の強み・弱み・商談会に向けての改善点等についての個別 

相談会を予定。 
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（３）オールクレ・クレコレバイヤーズ商談会 
  日 時：令和７年１月１５日（水）１３：００～１７：３０  

場 所：クレイトンベイホテル ３階天の間 

対象者：食品・雑貨・チャレンジブース等  

定員：２０者程度（会場の関係） 

 

（４）商談会概要 

① 当日スケジュール（予定） 

時 間 内  容 

１２：００～ 受 付（展示準備） 

１３：００～１３：２０ 開会挨拶・商談会説明 

１３：２０～１３：４５     フリー商談 （バイヤーが各ブース訪問）  

１３：５０～１４：１０   指名商談①  商談２０分 （入替10分）     

１４：２０～１４：４０   指名商談②  商談２０分 （入替10分）     

１４：５０～１５：１０   指名商談③  商談２０分                

１５：１０～１５：３０ 中休憩（２０分）・フリー名刺交換 

１５：３０～１５：５０  指名商談④  商談２０分 （入替10分）     

１６：００～１６：２０   指名商談⑤  商談２０分 （入替10分）     

１６：３０～１６：５０   指名商談⑥  商談２０分 （入替10分）     

１７：００～１７：２０   指名商談⑦  商談２０分            

１７：２０～ アンケート記入・閉会挨拶・展示撤去 

 

  ②商談内容 

商談時間：１コマ（商談２０分＋休憩１０分） 

   商 談 数：最大７コマ、最低１コマ 

   商談形式：出展者・バイヤーに事前調査を行いマッチングします。一部バイ 

ヤーはオンライン商談もあります。 

         なお、マッチングはご希望に添えない場合があります。 

 

  ③当日の個別指導 

    コーディネーターを当日配置し、会場内を巡回指導します。出展ブースの 

レイアウト、商品の見せ方、バイヤーの紹介などの助言を行います。 

   

④ライブコマースでのオンライン販売  

    出展者の中から、自社ＥＣサイトを有しオンライン販売できる方を３者 

選定し、商談１コマを使いライブコマ―スを実施します。 

    ＭＣとの掛け合いにより、視聴者にライブ配信して販売に繋げます。また、

視聴者 100 人に商品に関するアンケートを行ない消費者の意見をまとめた

報告書を事業者へ還元します。 
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５．その他留意事項 （一部出展者の負担もあります。） 

 （１）サンプル・試食品の提供について 

     オンライン商談のバイヤーへは、事前にサンプルの送付が必要となりま

す。サンプル商品・販売促進品については各自でご用意のうえ、各出展者の

ご負担でバイヤーに提供・送付をお願いします。 

（２）当日の準備物等について 

出店ブースの装飾品、商品ＰＲパネル、試食品、商品サンプル、「FCPシ

ート（申込書）」等、商談に必要な資料等は、各自でご準備ください。（名

刺必須） 

（３）搬入・搬出について 

搬入は平面駐車場を利用し、商談会中は必ず立体駐車場に停車願います。 

（４）設備等について 

裸火は使用禁止です。喫煙も指定場所でお願いします。調理が必要な場 

合はご相談ください。ゴミはお持ち帰りください。 

 

６．申込み方法 

  『呉広域商工会 (kure-kouiki.jp)』のホームページより申込書をダウンロード
いただくか、メールにより資料請求ください。 

 
７．申込締め切り 

令和６年８月３０日（金） 【厳守】 

（＊募集定員を超えた場合は、商品構成等から出展者の選定を行います。） 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
８．FCPシートの修正・再提出 
事前セミナー（9/13）でFCPシートの重要性や記載方法を説明しますので、そ   

の後の修正・再提出も可能です。 

再提出〆切：令和６年９月２７日（金） 

 

９．問合せ・申込み先 

呉広域商工会 経営支援課 河本・渡邉 

ＴＥＬ：0823-70-5660／ＦＡＸ：0823-87-3318 

E-mail：kure-kouiki@hint.or.jp  

【FCPシートの注意事項】   
①「食品」「雑貨」で申込書が異なりますので、該当申込書をお使いください。 
② どちらの部門も、「企業紹介シート①」「商品紹介シート②」があります。バ
イヤーや消費者にご理解頂けるよう、詳細にご記入ください。 
  特に「商品の特徴・ストーリー」や「写真」は重要です。 
③ 複数商品を出品する方は、商品ごとに「商品紹介シート②」が必要です。 
  ④ 申込書はバイヤーに提供するとともに、「出展商品カタログ」を作成し、商

品や会社概要を公表しますので、ご了承ください。 


